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2005

2005 -

2006
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2015 -

2016

2016 -

2019

2019 -

2021

PENGALAMAN

PT.P&G

Sales Promotion Girl

Menawarkan produk dan mempromosikan suatu produk 
kepada konsumen

PT.Indolakto

Merchandise

Saya sebagai team support promosi yang bertugas

mendisplay dan merapikan pajangan di oulet 

PT.Total Chemindo Loka

Team Leader

Bertanggung jawab dalam mengkoordinir team spg dan md

Melakukan evaluasi terhadap kinerja team spg dan md

Membuat rencan kerja dan pembagian tugas tea

CV.Pulau Mas

Marketing

Menawarkan dan memasarkan suatu produk kepada

pelanggan atau oulet

PT.Dos Ni Roha

Marketing

Memasarkan dan menawarkan suatu produk kepada

pelanggan atau konsumen

Menyampaikan dan menawarkan  program yang sedang

kepada pelanggan

PT.Dos Ni Roha

Trade Sales Supervisor

Merencanakan,mengkoordinir,mengevaluasi dan mengontrol

seluruh aktivitas salesman yang menjadi tanggung jawab

saya.

Mengkoordinir team Md dan spg dalam penerapan  job desk

nya di lapangan.

Menghandle beberapa subdist yang bekerjasama dengan

PT.Dos Ni Roha dalam pencapain sales maupun pencapain

secara coverage.

Menjalankan  serta mengevaluasi  program-program  yang

sudah diberikan perusahaan untuk di terapkan di lapangan.
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ARIYANTI

Kontak

arie.yantie2828@gmail.com

082148045522

Jln.Untung Suropati komp.GTL No.

16

Keterampilan

Pencapain sales Menghandle

team Menyelesaikan masalah

Pengambil keputusan

80%



2021 -

2024

2024 -

2025

2003

PT.Dos Ni Roha

Supervisor All

Merencanakan,mengkoordinir,mengevaluasi dan mengontrol

seluruh aktivitas salesman yang menjadi tanggung jawab

saya.

Membuat rencana kerja

Membuat forecast terhadap produk-produk yang menjadi

tanggung jawab saya.

Mengontrol dan melakukan evaluasi terhadap pencapain

target yang sudah diberikan perusahaan baik secara 
harian,mingguan,maupun bulanan

Mengontrol penerapan program berjalan.

PT.Vin Global Sukses

Area Sales Promotion Supervisor

Mengkoordinir team sales distributor

Melakukan promosi di oulet-oulet retail kosmetik

Melakukan kunjungan rutin  dan negosiasi dengan pihak

buyer atau owner toko kosmetik

Mengevaluasi kinerja team sales distributor 

PENDIDIKAN

SMK Negeri 4 Samarinda

REFERENSI

Giveson Simamora - PT.Dos Ni Roha

Kepala cabang

082274853291

Kevin Limanta - UD.Subur Jaya

Owner

082254007735

Jati priyono - PT.Dos Ni Roha

Kepala cabang

082221434642

Rukmoro lestanto - PT.Dos Ni Roha

Kepala cabang

081269249121
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