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Kunjungan rutin ke dokter praktek mandiri

Melakukan penawaran produk (SehatKu) metode peresepan

secara online

Melakukan penawaran produk (Izidok) metode rekam medis

secara online

Follow Up peresepan bagi dokter yang baru registrasi

Persuasif ke dokter agar melakukan Repeat E-Receipt

Januari 2025 - Sekarang

2011 - 2016

Juli 2024 - Desember 2024

Februari 2022- Mei 2024

PT.Kalventis Sinergi Farma

Universitas Diponegoro

0818 0308 6666

Stevanus Joan

Phone: 

PT.Pharos Indonesia / Manager

0813 2241 5022Phone: 

Azwar Muttaqin
PT.Kimia Farma / Area Manager

Referensi

Keahlian

Kepemimpinan

Sales & Marketing

Digital Marketing

Negosiasi

Berpikir Kritis

Persuasif

Agustus 2024 | PT.Pharos Indonesia

September 2024| PT.Pharos Indonesia

Penjualan Terbaik

Penjualan Terbaik Nasional

Keahlian Bahasa

English

Sales & Marketing

Avinasa Suryagilang Wicaksana

September 2022| PT.Kimia Farma

Registrasi Dokter Terbaik

Maret 2023| PT.Kimia Farma

Penjualan Terbaik Jawa Tengah

Kunjungan rutin ke dokter Obgyn, Interna, ICV dan MCU

Melakukan Round Table Discussion, Product Presentation,

dan seminar awam (Laymen)

Mengedukasi Dokter dan Pasien akan pentingnya vaksinasi

Membentuk market vaksinasi khususnya untuk ibu hamil dan

orang dewasa

PT.Pharos Indonesia

Kunjungan rutin ke Outlet Kimia Farma Apotek, RS,Klinik,

Pusekesmas, Apotek Pihak 3, dan PBF

Melakukan penawaran produk baru

Melakukan penawaran program diskon baik diskon skala

nasional ataupun lokal

Mengecek sales dari tiap outlet

Persuasif ke outlet agar melakukan Repeat Order

Mencari langganan baru / baru untuk join dan menjual

produk KF

Medical Representative

PT.Kimia Farma,Tbk

Sales Call ke LL (LanggananListing), LT (LanggananTransaksi),

dan LB Langganan Baru.

Melakukan penagihanke (LanggananListing) jika ada toko

yang mendekati jatuh tempo

Melakukan cek stock barang, cek expired barang, dan cek

input stock.

Marketing Propose Order / NewItem

Persuasif ke pihak toko agar melakukan Repeat Order

Mencari langganan baru / toko baru untuk join dan menjual

produk OT

Sales Taking OrderDesember 2021- Februari 2022

PT.Perintis Karya Sentosa 

( OT Group )


