
 

Kpd. Yth,  

Bapak/Ibu Pimpinan  

Di Tempat 

Salam hormat,  

Saya Oke Salman Saputra  bermaksud untuk melamar pekerjaan di perusahaan yang bapak/ibu 

pimpin. Dengan pengalaman kerja yang saya miliki, saya percaya bahwa kemampuan saya dalam 

membangun dan meningkatkan produktivitas untuk mencapai target perusahaan .  

 

Keahlian dalam komunikasi dan negosiasi efektif , terbuka untuk belajar lebih dalam tentang produk  

dan membangun jaringan dengan profesional .  

Saya terkesan dengan perusahaan ini dalam meningkatkan kualitas hidup masyarakat melalui produk 

inovatif.  

Saya siap memberikan kontribusi untuk meningkatkan penjualan atau distribusi pemerataan produk 

di perusahaan bapak/ ibu .  

 

Terimakasih atas perhatian bapak/ibu, besar harapan saya dapat bergabung di perusahaan 

bapak/ibu .  

 

 

Hormat saya,  

 
Oke Salman Saputra 

083893777005 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



CURRICULUM VITAE 

 

Nama   : Oke Salman Saputra  
Tempat, Tgl Lahir : Bandung, 16 Januari 1995 
Umur   : 30 Tahun  
No. Hp   : 0838-9377-7005 
Domisili  : Ciwastra – Bandung  
Alamat Email                : okesalman87@gmail.com 

 

PROFIL 

Pribadi dengan pengalaman di FMCG lebih dari 2 tahun dan di bidang Farmasi selama 10 tahun . 

Seorang Problem Sholver Kreatif dengan kemampuan Interpersonal  yang baik. Pribadi yang selalu 

berusaha untuk membawa kontribusi yang signifikan dalam pengembangan strategi pemasaran, 

manajemen & peningkatan kinerja penjualan .  

PENDIDIKAN 

SMKN 8 BANDUNG ( 2010-2013 ) 

PENGALAMAN  

1.  PT. Sapta Sari Tama  

      Person In Charge ( Mei 2025 – Present )  

 Distribution

 Daily report 
 Monitoring Achievement
 Sales development plan 
 Market Intelligence 
 Administration 
 Customer development 

 

2. PT. Novell Pharmacitycal  

    Sales Supervisor ( Feb 2024 – Mei 2025 )

 Berkomitmen terhadap target yang di tetapkan perusahaan 
 Handling complain customer  
 Menjaga hubungan baik dengan customer atau pelanggan 
 Memastikan target yang di berikan perusahaan tercapai 
 Daily sales report 
 Lead Team 
 Administration


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3. PT. Novell Pharmacitycal 

    Sales Promotion Officer  ( September 2016 – Feb 2024 )

 Berkomitmen terhadap target yang di tetapkan perusahaan 
 Handling complain customer  
 Menjaga hubungan baik dengan customer atau pelanggan 
 Memastikan target yang di berikan perusahaan tercapai 
 Daily sales report 



4. PT.  Cipta Wahana Sentosa Djarum Super   

    Motoris  (2014 –2016 )

 Customer Service 
 Berkomitmen terhadap target yang di tetapkan perusahaan

 Handling complain customer  
 Merchandising 
 Menjaga hubungan baik dengan customer atau pelanggan 
 Daily sales report 
 Spriding produk 

 
5. PT.  Coca Cola    

    Helper Promotor  (2013 –2014)

 Customer Service 
 Berkomitmen terhadap target yang di tetapkan perusahaan

 Handling complain customer  
 Merchandising 
 Menjaga hubungan baik dengan customer atau pelanggan 
 Daily sales report 
 Spriding produk

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 



 

 

 


