
Frisandy Naibaho 

    frisandynaibaho176@gmail.com ∙  Jakarta ∙ 

085703270387∙ www.linkedin.com/in/frisandynaibaho 

  
 

Pendidikan & Kualifikasi 
 
Universitas Sangga Buana Y.P.K.P (BAN-PT AKREDITASI A – UNGGUL)     2024 
Magister Management IPK 3.63 (lulus) 
Universitas Jendral Achmad Yani Cimahi (BAN-PT AKREDITASI A – UNGGUL)   2016 
Apoteker , Industri Farmasi & Management Farmasi IPK 3.18 (lulus) 
Universitas Jendral Achmad Yani Cimahi (BAN-PT AKREDITASI A – UNGGUL)       2015 
Sarjana Farmasi, Farmakologi (lulus) 
SMAN 4 Cimahi            2007  
IPA (lulus) 

Kemampuan Personal  

- Analysis ITMA     - Analysis IMDI 2015 - Action Director       - Drug Manufacturing Equipment 
- Analysis IHPA  - FB Ads      - Video Editing           - Canva/Photosop 
- Gamma App  - Sketchbook   - Mid Journey          - DiD Artifical Intelligence  

  Sertifikasi Non Akademik 
 

- Certified Advanced Brand Management            ESAS Management Indonesia 
- Certified Artifical Intelligence Manager             ESAS Management Indonesia 

- Certified Digital Marketing Management                                     ESAS Management Indonesia  
- Certified Diploma Master Of Business Innovation           Open College Future Leader.Ltd 

- Certified School Manager                                                                 Education Inspirator Indonesia  

- Certified Service Excellence Menagement                                    Edu Learning Academy Indonesia 
- Certified Marketing Practioner                                                        Edu Learning Academy Indonesia 
- Certified Comunication Leader                            Edu Learning Academy Indonesia                

Certified Statement Analyst                                                       Komunika Prima Indonesia 

Pengalaman Professional  

PT Sheza Gemilang Group               Jakarta - Bandung 

Product & Business Manager (Ethical,Supplement, Alkes)            1 Agustus 2023 - sekarang 

• Membuat sistem pelatihan terkait produk knowladge (Ethical Supplement,Alkes) dan program 

penjualan, training produk knowladge & meningkatkan business penjualan dimana memberi 

kenaikan 68% dalam 1 Quarter. 

• Memberikan inovasi, strategi, program jual untuk meningkatkan penjualan. Memberi acc diskon 

dan membuat strategy program penjualan dan dilaunching.  

• Melakukan join visit & survey bersama team marketing, Rutin mencari principle, bertemu user 

dan memperkuat kerjasama dengan user. 

• Melakukan persentasi dan RTD. 

• Meningkatkan penjualan business apotek-apotek dibawah naungan PT Sheza Gemilang Group 

(Apotek Nuansa Farma dan Medika Satu), dimana mendapatkan omset diatas 80 juta / bulan. 

• Melakukan launching product, membuat marketing plan, dan budgeting.  

PT Promedrahardjo Farmasi Industry             Jakarta Timur 

Product Executive Ethical               1 Agustus 2022 –  31 July 2023 

• Menjadi PIC product ethical, supplement tdi area penjualan (60%), yang meliputi Jawa dan 

Sumatera Selatan. Product ( All Ethical & Vitamin Supplement, Ascorbid Acid, Asthaxanthin,Vit-

D,Zinc,Ibuprofen, Paracetamol, Ibuprofen, Cetrizine, etc, OTC). 

• Bertanggung jawab terkait NPD (New Product Development) & NPL (New Product Launching). 

• Bertanggung jawab pada forecasting dan Mutasi Antar Cabang. Mentransfer pengetahuan & skill 
kepada 5 orang dan hampir 90% pengalaman product executive kepada tim produk.  

• Memberikan skema penjualan dan skema komisi pemasaran kepada group product manager dan 
menjalankannya. Membantu Group Product Manager dalam membuat marketing plan, 
budgeting, dan launching produk baru. 

• Bertanggung jawab terkait product untuk channel General Trade & Modern Trade (Surat 

Kesepakatan Promo, Trading Term, Activity Promo, SPG & Training, Training Apoteker, Omni) 

 

mailto:frisandynaibaho176@gmail.com


• Membuat sistem pelatihan terkait produk knowladge dan program penjualan, training produk 
knowladge, yang memberikan peningkatan hampir 60% dari sistem sebelumnya. 

• Mengikuti acara-acara ilmiah kedokteran, melakukan kunjungan bersama dengan sales lapangan 
dengan minimal 20 dokter setiap bulannya, dan mengikuti acara Round Table Medical Doctor 
setiap bulan di minggu pertama.  

• Membuat desain gimmick produk, product knowledge (64 SKU produk ethical), marketing 
knowledge, journal, menyiapkan gimmick produk, dan memonitoring stok produk ethical di 22 
cabang (60% cabang di Indonesia). 

• Terjadi peningkatan pencapaian penjualan ethical dalam 1 quarter setelah berkontribusi penuh 
pada departemen produk sebesar 17%. 

PT Sanbe Farma                  Bandung∙Indonesia 
Act Brand Manager - Product Executive                                         30 Desember 2016 – 30 Juni 2022 

Acting Brand Manager/Brand Development Executive PT BSP (Sanbe Ethical, Sanbe OTC, Sanbe 

Vet, Sanbe Dermatologi) 

• Menetapkan target penjualan dan membuat rencana stok bulanan (2 bulan sebelumnya). 

• Membuat rencana kerja tahunan dan bulanan (operation plan) dan rencana implementasi  

• Membuat skema pelatihan produk knowladge, skema program penjualan, strategi penjualan, 
mengunjungi sales lapangan, mengunjungi outlet, dan memegang 24 cabang pareto (area Jawa 
dan Sumatera) dan berkontribusi pada peningkatan penjualan sebesar 17%. 

• Melakukan survei pasar, melakukan action plan ketika launching produk baru, menjajaki 
kerjasama dengan outlet dan rumah sakit, dan memberikan solusi atas masalah yang muncul di 
24 cabang serta Membawahi dan berkoordinasi pada 22 Kepala Cabang. 

Product Executive Ethical,Herbal, Supplement PT Sanbe Farma  

• Membantu manajer produk dalam membuat konsep produk baru untuk pasar yang ethical, 
menangani beberapa bisnis strategis. Pengembangan Produk dari pengembangan konsep produk 
hingga peluncuran untuk pasar lokal nasional. ( semi business development) 

• Memberi ide product, bahan baku, literasi ilmiah, forecast, product knowledge, sampai new 
product launching. Melakukan survey dan memberikan ide product kepada owner berdasarkan 
Analisa IHPA, ITMA, atau informasi dari marketing dengan metode SWOT. Ikut serta dalam bentuk 
sediaan, rasa, dan bentuk kemasan (NPD/New Product Development). 

• Persiapan launching (New Product Launching) produk baru, mulai dari bahan baku hingga produk 

jadi. Berkontribusi dalam launching produk baru yang telah dilakukan sebanyak 15 produk. 

Meliputi vitamin kapsul lunak, jamu (untuk anak-anak dan dewasa) dan dermatologi seperti 

produk penumbuh rambut&kulit (Sanbe Hair, clobetasol, mometasone), Vitamin supplement, 

(Vit D 1000IU,Vit D 5000IU, Vit E Tocopherol 100,250,400IU, Become Zet, Become C, 

CoQ10,Salbutamol,Diclofenac, Flunarazine, All Product Omega 3 Fish Oil, Sanbe-Hair, Folic 

Acid,Asthaxanthin, Herbal Cough, All Project Supplement Soft Gell, etc). 

• Membuat desain gimmick produk, product knowledge (22 SKU ethical dan 15 produk baru), 
marketing knowledge, journal knowledge, menyiapkan gimmick produk, dan memonitor stok. 

• Membantu Product Manager dengan rencana pemasaran, penganggaran, dan forecast. 
Melakukan pelatihan untuk tim marketing dan melayani semua kebutuhan marketing yang 
berhubungan dengan administrasi. Melakukan persentasi ke user. 

Apoteker Penanggung jawab PT BSP (Sanbe OTC, Sanbe FMCG, Bahan Baku) 

• Membantu Kepala Cabang sebagai apoteker pengawas mutu untuk proses distribusi obat bebas 

dan FMCG, bahan baku (CDOB). Melakukan pelatihan SOP kepada seluruh karyawan yang 

berjumlah 89 orang. Memantau penjualan obat bebas dan obat bebas terbatas. Menjadi kepala 

departemen invoicing, membawahi 10 orang. Sebagai apoteker yang bertanggung jawab, saya 

memberikan kontribusi 100% perizinan dan peraturan perusahaan diselesaikan tepat waktu. 

Sertifikat 
 
Stanford Innovation Insight              STANFORD University School of Medicine 
Investing In Healthcare Innovation, Technology & Innovation, Osteoporosis, Migraines, Infertility 
Oxford Professional Development             OXFORD University 
Inspire Young Minds with the Joy of Reading 
Cambridge Resources                CAMBRIDGE University 
Developing choice, autonomy and inclusion for your learners in the digital world 

Penghargaan & Apresiasi 

- Menerima sertifikat penghargaan sebagai narasumber Kuliah Kerja Nyata Farmasi Universitas 

Yarsi (18 – 19 August 2021) 

 



 



 



 

 

 



 



 

 

 



 

 

 



 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 



 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 



 

 



 

 

 

 



 

 

 

 



 

 

 

 

 



 



 

 

 



 

PT BINA SAN PRIMA (SANBE GROUP) 

 

  



PT SANBE FARMA (SANBE GROUP) 

 



PT BINA SAN PRIMA (SANBE GROUP) 

 



 



 


