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Profil Profesional 

Saya memiliki pengalaman lebih dari sembilan tahun dalam industri 
FMCG, dengan keahlian mendalam di bidang manajemen penjualan, 
distribusi, pengembangan wilayah, serta kepemimpinan tim pada skala 
multi-area. 

Dalam pengalaman terakhir saya sebagai Regional Sales Manager, saya 
bertanggung jawab mengelola wilayah penjualan yang luas, memastikan 
efektivitas distribusi end-to-end, serta memimpin tim sales lintas area 
untuk mencapai target penjualan secara konsisten. Peran ini 
membentuk kemampuan saya dalam mengelola seluruh aspek 
distribusi, mulai dari pemetaan potensi pasar, optimasi produktivitas 
channel, pengendalian eksekusi tim di lapangan, hingga penguatan 
kapabilitas distributor. 

Sebelumnya, sebagai Business Manager, saya memimpin pengembangan 
strategis penjualan, mengelola distributor nasional, serta menjalankan 
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eksekusi distribusi pada channel GT, MT, HoReCa, F&B, serta Beauty 
(B2B maupun B2C). Pengalaman ini memberi saya pemahaman yang 
kuat mengenai dinamika pasar, pola distribusi, karakter konsumen, dan 
kebutuhan penjualan di berbagai wilayah. 

Selama berkarier, saya memiliki keahlian mendalam dalam: 

• Manajemen distribusi end-to-end, mulai dari forecasting, 
perencanaan stok, alur pengiriman, coverage optimasi, hingga 
monitoring eksekusi harian. 

• Pengembangan wilayah & penetrasi pasar, termasuk 
pembukaan area baru, pemetaan outlet, peningkatan outlet aktif, 
serta perluasan distribusi width dan depth. 

• Manajemen distributor, termasuk evaluasi performa, kontrol 
finansial (AR, akurasi stok, rotasi barang), serta peningkatan 
kapabilitas tim distributor. 

• Sales execution & trade marketing, seperti implementasi 
program promo, listing, visibility, planogram, dan evaluasi ROI 
setiap program. 

• Manajemen KPI dan produktivitas, melalui penetapan target 
yang jelas, analisis performa, dan rutinitas review untuk menjaga 
eksekusi tetap optimal. 

Selain kompetensi teknis, saya juga memiliki keterampilan manajerial 
dan interpersonal yang kuat, di antaranya: 

• Leadership: Memimpin, membimbing, memotivasi, dan 
mengembangkan tim sales lintas level. 

• Komunikasi: Menjalin hubungan baik dengan distributor, key 
account, serta berkolaborasi dengan berbagai departemen 
internal. 

• Decision Making: Mengambil keputusan berbasis data, 
menetapkan prioritas, dan merespons cepat terhadap perubahan 
pasar. 

• Problem Solving: Menganalisis akar masalah secara sistematis 
dan menerapkan solusi yang berkelanjutan. 

• Time Management: Mengelola banyak prioritas, deadline, siklus 
penjualan, dan aktivitas operasional secara efektif. 

• Empati & Emotional Intelligence: Memahami dinamika tim, 
membangun engagement yang positif, dan menciptakan 
lingkungan kolaboratif. 



• Strategic Thinking: Merancang strategi pertumbuhan jangka 
panjang, menyelaraskan eksekusi dengan potensi pasar, dan 
mengoptimalkan performa setiap channel. 

Dengan kombinasi pengalaman lapangan, kemampuan strategis, serta 
kepemimpinan yang berorientasi pada hasil, saya yakin dapat 
memberikan kontribusi signifikan bagi Perusahaan, khususnya dalam 
memperkuat performa cabang Perusahaan serta meningkatkan cakupan 
penetrasi pasar. 

Pengalaman Kerja 

PT. Stokokita Global Indotama 

Jabatan: Regional Sales Manager Sumatera 
Periode: April 2023 – Oktober 2023 
Industri: B2B Startup Digital (Distribusi & Marketplace) 

Tanggung Jawab Utama: 

- Mengelola dan memimpin tim sales di seluruh wilayah Sumatera 
(Aceh, Sumut, Sumbar, Riau, Bengkulu, Palembang, Lampung). 

- Mengembangkan strategi penetrasi pasar B2B dengan pendekatan 
digital marketplace. 

- Menjalin kemitraan dengan distributor regional dan principal FMCG 
untuk memperluas jangkauan supply chain. 

- Memantau performa tim melalui KPI harian dan menganalisis tren 
penjualan untuk peningkatan efektivitas channel. 

- Mengatur negosiasi dan kontrak kerja sama dengan mitra bisnis 
besar. 

Pencapaian Utama: 

- Berhasil membuka channel baru di wilayah Sumatera dalam waktu 6 
bulan. 

- Meningkatkan volume transaksi B2B hingga +45% dibanding Q1. 
- Meningkatkan efisiensi tim sales melalui implementasi sistem CRM 
berbasis digital. 

 



PT. Gudang Ada Globalindo 

Jabatan: Business Manager Sumbagteng & Sumbagsel 
Periode: September 2019 – Desember 2022 
Industri: B2B,B2C Marketplace & Distribusi FMCG 

Tanggung Jawab Utama: 

- Mengembangkan strategi penjualan dan ekspansi bisnis untuk area 
Sumatera Bagian Tengah (Riau, Dumai, Duri, Jambi) dan Sumatera 
Bagian Selatan (Palembang, Lampung, Bengkulu). 

- Membangun dan mengelola tim sales serta memastikan pencapaian 
target bulanan dan tahunan. 

- Menjalin hubungan strategis dengan Pareto Lokal, distributor besar 
dan principal nasional. 

- Menjalin kemitraan dengan distributor regional dan principal FMCG 
untuk memperluas jangkauan supply chain. 

- Memantau performa tim melalui KPI harian dan menganalisis tren 
penjualan untuk peningkatan efektivitas channel. 

- Mengatur negosiasi dan kontrak kerja sama dengan mitra bisnis 
besar. 

- Melakukan analisis potensi pasar serta menentukan strategi pricing 
dan promosi yang tepat. 

- Menyusun laporan performa regional dan rekomendasi strategi 
pertumbuhan untuk manajemen pusat. 

Pencapaian Utama: 

- Meningkatkan pertumbuhan penjualan tahunan hingga +38% YoY di 
area Sumbagsel. 

- Meningkatkan jumlah outlet aktif. 
- Berhasil menjalin kerja sama dengan principal, Distributor dan Outlet 
Pareto. 

- Membentuk tim distribusi mandiri di area dengan kontribusi revenue 
tertinggi. 



CV. Banda Cita 

Jabatan: Distributor Sales Supervisor, Aceh Besar-Banda Aceh 

Periode: May 2015 – Januari 2019 

Industri: Distributor Prod Unilever,Tiga Raksa Satria 

Tanggung Jawab Utama: 

- Pencapaian Sales Target 

- Optimalisasi Outlet Cover  

- Eksekusi Activity/Promo (Consumer Promo,Display Incentive,TPR,etc) 

- Memanaged Team (Sales,Admin,Driver,Helper,dan Kepala Gudang). 

- Bertanggung jawab atas tagihan dan piutang sales. 

- Membuat laporan keuangan distributor (neraca,labarugi,management) 

 

PT. Andesmont Sakti 

Jabatan: Finance Logistik Aceh 
Periode: Juli 2011 – April 2015 
Industri: kontraktor&leverensier 

Tanggung Jawab Utama: 

- Memanaged Team Gudang Dan logistik 

- Mengontrol setiap activity Gudang 

- Membuat laporan keuangan 
 

 

Pendidikan 
- 1999-2005 : SD Negri Jorong Hulu Tapaktuan  

- 2006-2008 : SMP N 1 Tapaktuan 

- 2009-2011 : SMK N 1 Tapaktuan  

- 2013-2017 : STIE Pelita Bangsa – S1 Ekonomi Manajemen  

 

 



 



 



 
 



 
 
 
 

 
 
 
 
 
 



Gudang Ada Official Store  
Jl Kelapa Gading Selatan  
Blok BH-10 No. 21-22 
Tangerang, Banten 

 

hello@gudangada.com 
+62 21 2596 1166 

  

 

 

 

 

SURAT KETERANGAN KERJA 
CERTIFICATE OF EMPLOYMENT 

     SKKJ/HR/XII/2022/374 
 

Atas nama manajemen PT Gudang Ada Globalindo, dengan ini menerangkan bahwa: 
On behalf of the Management PT Gudang Ada Globalindo we hereby inform that: 

 
Nama   
Name 
 

: Edwin Prayuda 

NIK 
Employee Number 
 

: 1911060230 

Alamat   
Address 
 

: Kost Syafwa, Jalan Melati No.4, kelurahan Tangkerang Tengah, 
kecamatan Marpoyan Damai,kota Pekanbaru,Riau 28125 

Jabatan Terakhir  
Latest Position 
 

: Business Manager TGDA - Sumatera Selatan 

Masa Awal Kerja  
Start date of service 
 

: 26 November 2019 

Masa Akhir Kerja : 20 Desember 2022 
End date of service :  
   
Catatan 
Remarks 
 

: Selama bekerja karyawan telah melaksanakan tugasnya dengan baik. 
He works well in his role during his employment with us. 

 
 

Kami mengucapkan terima kasih atas kontribusinya, semoga dapat lebih sukses dan berhasil di masa 
yang akan datang. 
Thank you for your contribution, we are wishing you for more success in the future 

 
 

Tangerang, 05 Desember 2022 
PT Gudang Ada Globalindo 

  
 
 
 
 
 
 

Indo Jayasakti Saleh 
  ---------------------------------- 

VP Human Resources 
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SURAT REFERENSI KERJA 
REFFERENCE LETTER 

HR / SRK / XII / 2022 / 374 

Atas nama manajemen PT. Gudang Ada Globalindo, dengan ini menerangkan bahwa: 

On behalf of the Management PT. Gudang Ada Globalindo we hereby inform that: 

 

Nama   
Name 
 

: Edwin Prayuda 

NIK 
Employee Number 
 

: 1911060230 

Jabatan   
Job Position 
 

: Business Manager TGDA - Sumatera Selatan 

 

  
 

bekerja di PT GudangAda Globalindo sejak tanggal 26 November 2019 - 20 Desember 2022.  

worked in PT GudangAda Globalindo since 26 November 2019 - 20 December 2022.  

 

Surat referensi ini kami keluarkan berdasarkan penilaian terhadap kinerja, kedisiplinan, sifat dan sikap 
yang baik serta loyalitas selama bekerja di PT Gudang Ada Globalindo. 

We issue this reference letter based on an assessment of performance, discipline, appropriate 
character and attitude, as well as the dedication during your tenure at PT Gudang Ada Globalindo. 

 
Kami yakin bahwa saudara/i akan memberikan hal yang sama kepada perusahaan tempat saudara/i 
bekerja nantinya. 

We are sure that [name] will give the same thing to the company in the future. 

 
Tangerang, 05 Desember 2022 
PT Gudang Ada Globalindo 
  

 

 

 

 

 

Indo Jayasakti Saleh 

---------------------------------- 

VP Human Resources
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SURAT KETERANGAN KERJA 
CERTIFICATE OF EMPLOYMENT 

SKKJ/HR/X/2023/125 

Atas nama manajemen PT. Stokokita Global Indotama, dengan ini menerangkan bahwa: 
On behalf of the Management PT. Stokokita Global Indotama, we hereby inform that: 

Nama  : Edwin Prayuda 
Name  
 
Alamat  : Jalan Cempaka No. 12, Tapaktuan, Aceh Selatan 
Address 

Jabatan Terakhir  : Regional Sales Manager (Sumatera) 
Latest Position 

Masa Awal Kerja  : 15 April 2023 
Start date of service 

Masa Akhir Kerja  : 30 October 2023 
End date of service 
 
Catatan : Selama bekerja, karyawan telah melaksanakan tugasnya dengan baik.  
Remarks    He works well in his role during his employment with us. 

Kami mengucapkan terima kasih atas kontribusinya, Semoga dapat lebih sukses dan berhasil di masa yang 
akan datang. 
Thank you for your contribution, we are wishing you for more success in the future. 

Jakarta, 14 October 2023 



 

SURAT REFERENSI KERJA 
REFERENCE LETTER 

HR/SRK/X/2023/125 

Atas nama manajemen PT. Stokokita Global Indotama, dengan ini menerangkan bahwa: 
On behalf of the Management PT. Stokokita Global Indotama, we hereby inform that: 

Nama  : Edwin Prayuda 
Name 
NIK  : 2204101421 
Employee Number 
Jabatan  : Regional Sales Manager (Sumatera) 
Job Position 

bekerja di PT. Stokokita Global Indotama, sejak tanggal 15 April 2023 s/d 30 October 2023. 
worked at PT. Stokokita Global Indotama, from 15 April 2023 to 30 October 2023. 

Surat referensi ini kami keluarkan berdasarkan penilaian terhadap kinerja, kedisiplinan, sifat dan sikap yang 
baik, serta loyalitas selama bekerja di PT. Stokokita Global Indotama. 
We issue this reference letter based on an assessment of performance, discipline, appropriate character and 
attitude, as well as dedication during their tenure at PT. Stokokita Global Indotama. 

Kami yakin bahwa saudara/i akan memberikan kontribusi dan dedikasi yang sama di perusahaan tempat 
saudara/i bekerja nantinya. 
We are confident that he will contribute and show the same dedication to any future company he joins. 
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