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PROFIL PROFESIONAL
Lulusan Sarjana Administrasi Negara dengan pengalaman sejak 2022 sebagai Key Account Executive di PT Fahrenheit Divisi 
OGB. Berpengalaman mengelola kunjungan ke Rumah Sakit, Apotek, Klinik, dan Dokter Spesialis, membangun hubungan 
dengan Key Person/Decision Maker, menyampaikan informasi produk secara profesional, melakukan negosiasi, serta 
mendukung pencapaian target produk. Siap mengembangkan karier sebagai Medical Representative.

PENGALAMAN KERJA
PT Fahrenheit — Divisi OGB
Key Account Executive  |  2022 – Sekarang

• Menyusun dan melaksanakan program rencana kunjungan teratur ke 
Rumah Sakit, Apotek, Klinik, serta Dokter Spesialis sesuai wilayah kerja.

• Membangun dan menjaga hubungan kerja sama yang baik dan 
berkelanjutan dengan Key Person, Decision Maker, serta Dokter Spesialis.

• Menyampaikan informasi produk secara akurat, membangun 
kepercayaan, serta memastikan ketersediaan dan penyebaran informasi 
produk berjalan optimal.

• Melakukan negosiasi kerja sama yang saling menguntungkan dengan 
berbagai pihak terkait.

• Berkontribusi dalam pencapaian target pengenalan dan penerimaan 
produk di wilayah yang ditugaskan.

PENDIDIKAN
Universitas Jenderal Soedirman
Sarjana Administrasi Negara
2015 – 2019

KETERAMPILAN UTAMA
• Negosiasi & membangun hubungan kerja sama
• Perencanaan & penjadwalan kunjungan kerja
• Komunikasi profesional dengan tenaga medis & pemangku keputusan
• Penyusunan laporan & administrasi kegiatan
• Microsoft Office & pengelolaan data

DATA PRIBADI
DOMISILI

Sambeng Kulon RT 2/RW 1
Kec. Kembaran, Kab. Banyumas

NO. HP

0822-2703-5609

EMAIL

pamungkaswahyud96@gmail.com

KOMPETENSI
• Account Management
• Medical / Product Detailing
• Territory Planning
• Relationship Management
• Negotiation
• Reporting & Administration

TARGET KARIER
Medical Representative
Fokus pada pengembangan relasi 
dengan tenaga medis, optimalisasi 
coverage, dan pencapaian target 
penjualan.


