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PENGALAMAN KERJA 

 

PT Intisumber Hasil Sempurna Global (OneMed) 
Produk Spesialis Elektromedis & Hospital Furniture | Juli 2024 – Sekarang 

 Riset pasar dan analisis kompetitor guna memetakan potensi penjualan di wilayah kerja. 

 Menyusun dan presentasi produk kepada pihak rumah sakit dan instansi kesehatan. 

 Mengidentifikasi peluang dan menjalin kerja sama baru dan mengelola seluruh proses 

penjualan dari hulu ke hilir. 

 Berkolaborasi dengan Logistik, tim teknis dan tim distribusi dalam proses pengiriman, 

instalasi hingga Pembayaran. 

 

PT Rajawali Nusindo 

Marketing Institusi Elektromedik & Hospital Furniture | Juli 2017 – Juli 2024 

 Memimpin dan memenangkan proses pengadaan barang/jasa pemerintah sistem tender 

elektronik (LPSE, LKPP, SPSE, dan SIKaP). 

 Membangun serta menjaga hubungan kemitraan jangka panjang dengan jajaran 

pengambil keputusan di instansi kesehatan pemerintah maupun swasta. 

 Menyusun data Pipeline guna mempermudah penetapan strategi pemasaran untuk 

mencapai target penjualan tahunan perusahaan. 

 

PT Rajawali Nusindo 

Medical Sales Produk Farmasi & Disposable | Desember 2015 – Juli 2017 

 Mengelola rantai pasok (supply chain) produk farmasi dan barang habis pakai 

(disposable) untuk memastikan ketersediaan stok di klien institusi. 

 Mengembangkan jaringan distribusi baru dan menangani administrasi tender skala 

mikro hingga makro. 

 Mengoptimalkan manajemen teritori melalui kunjungan rutin kepada dokter, komite 

medis, dan instalasi farmasi rumah sakit guna membangun kemitraan yang solid. 

 

 

Profesional di bidang Sales & Marketing dengan pengalaman yang dibangun 

sejak 2015 hingga saat ini dengan spesialisasi alat kesehatan (elektromedis), 

hospital furniture, produk farmasi dan Disposible. Memiliki rekam jejak 

solid dalam manajemen teritori, hubungan pengambil keputusan instansi 

(B2G/B2B), serta eksekusi tender pemerintah (LPSE/LKPP). Terbukti 

mampu membersamai tim, mengidentifikasi peluang pasar baru, dan 

mengonversinya menjadi pertumbuhan penjualan yang signifikan. 



 

Universitas Riau 

Asisten Dosen | Agustus 2014 – Juli 2015 

 Dipercaya mengajar, memimpin kelas praktikum, dan mengoordinasikan kegiatan 

lapangan terkait Pengolahan Lahan hingga Budidaya Tanaman. 

 

 

PENDIDIKAN 

 
Universitas Riau 

Sarjana Pertanian (S.P.) | 2010 – 2015 

 IPK: 3.07 

 

 

KOMPETENSI (SKILLS) 

 
 Keahlian Komersial & Tender: B2G & B2B Sales, Pengadaan Barang/Jasa Pemerintah 

(LPSE, LKPP, SPSE, SIKaP), Manajemen Teritori, Customer Relationship Management 

(CRM). 

 Keahlian Operasional: Manajemen Rantai Pasok (Supply Chain), Presentasi Produk 

Medis, Riset & Analisis Pasar. 

 Teknologi & Perangkat Lunak: Microsoft Office (Word, Excel, PowerPoint), Sistem 

CRM. 

 Interpersonal & Kepemimpinan: Komunikasi & Negosiasi, Kepemimpinan & 

Manajemen Tim, Berorientasi pada Target. 

 

 


