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PROFIL
Saya adalah Sarjana Hukum dengan konsentrasi Hukum Bisnis yang memiliki ketertarikan pada bidang Fast-Moving Consumer Goods (FMCG), bisnis, dan kewirausahaan. Selama menempuh pendidikan, saya aktif memimpin berbagai proyek dan kegiatan, termasuk Program Kreativitas Mahasiswa (PKM) yang berhasil memperoleh pendanaan dari Kementerian Pendidikan Tinggi, Sains, dan Teknologi selama dua tahun berturut-turut. Saya juga mengikuti Program Pembinaan Mahasiswa Wirausaha yang mengantarkan tim mencapai tingkat internal serta menghasilkan layanan jasa hukum berbasis digital bernama Legalku Akses. Atas pencapaian tersebut, saya menjadi penerima Beasiswa Bank Indonesia dan salah satu kandidat pimpinan Generasi Baru Indonesia (GenBI) Komisariat UMSU. Di tengah keterbatasan biaya pendidikan, saya bekerja sebagai Sales Publisher dan berhasil memperoleh rata-rata 10 pelanggan per bulan. Saya merupakan penyandang buta warna parsial, kondisi yang saya sadari sejak bersekolah di SMK Negeri 1 Stabat. Keterbatasan tersebut membentuk karakter saya untuk lebih disiplin, gigih, dan menghargai setiap kesempatan. Saya dipercaya sebagai Perwakilan Mahasiswa pada Yudisium Fakultas Hukum UMSU, meraih IPK 3,90, serta memiliki catatan kehadiran penuh selama perkuliahan. Bagi saya, setiap pencapaian merupakan hasil dari konsistensi, tanggung jawab, dan kemauan untuk terus berkembang.
PENDIDIKAN
Universitas Muhammadiyah Sumatera Utara (UMSU)
Sarjana Hukum (S.H.) – Konsentrasi Hukum Bisnis
2021 – 2025 | IPK 3,90 / 4,00
Skripsi:
“Analisis Utang dan Ahli Waris Berwarganegara Asing sebagai Debitor Pailit dalam Perspektif Hukum Kepailitan di Indonesia”
PENGALAMAN KERJA
Sales Motoris – OT Group
Januari 2026 – September 2026
· Melakukan direct selling dan canvassing ke toko retail dengan rata-rata 30 EC (Effective Call) per hari.
· Mencapai rata-rata penjualan Rp1,5–1,8 juta per hari, melampaui target harian sebesar Rp1,2 juta.
· Mencapai omzet penjualan hingga Rp40 juta per bulan.
· Berhasil menjual produk Tanggo hingga 120 karton per bulan.
· Memperoleh reward 7 karton Tanggo per bulan atas pencapaian penjualan minimal 100 karton per bulan.
· Memperoleh insentif harian Rp30.000 atas pencapaian penjualan Rp1,5 juta per hari.
· Memperoleh insentif Rp800.000 per bulan atas pencapaian omzet Rp40 juta per bulan.
· Memperoleh insentif kerajinan Rp400.000 per bulan atas kehadiran 26 hari kerja.
· Memenuhi capaian 450 EC per bulan untuk memperoleh insentif LT.
· Mengelola stok, transaksi, laporan penjualan, serta hubungan dengan pelanggan.
· Melakukan pengembangan area penjualan dan menjaga hubungan untuk meningkatkan repeat order.
Asisten Advokat – Law Office Pengadilen & Co, Stabat
Juli 2025 – Januari 2026
· Menyusun dan mempersiapkan berkas perkara perdata dan pidana.
· Melakukan legal research terhadap peraturan perundang-undangan, yurisprudensi, dan doktrin hukum.
· Menyusun resume dan administrasi persidangan.
· Mendampingi advokat dalam konsultasi dan komunikasi dengan klien.
· Mengelola administrasi perkara dan dokumen hukum.
· Membantu penginputan perkara melalui E-Court dan E-Berpadu.
Pendiri & Pengelola – Legalku Akses
Februari 2024 – Sekarang
· Mengembangkan layanan hukum berbasis digital.
· Mengelola operasional dan strategi pengembangan bisnis.
· Menyusun dokumen hukum, kontrak, dan legal opinion.
· Melakukan riset kebutuhan pengguna dan pengembangan layanan.
· Mengembangkan konsep bisnis dan strategi pemasaran layanan.
Sales – CV Publishing Jatim
Januari 2021 – Desember 2025
· Melakukan penjualan dan pemasaran produk kepada calon pelanggan.
· Mencari dan mengembangkan pelanggan baru melalui komunikasi langsung dan pendekatan personal.
· Membangun serta menjaga hubungan baik dengan pelanggan.
· Melakukan follow-up terhadap calon pelanggan untuk meningkatkan konversi penjualan.
· Menyampaikan informasi produk dan menawarkan solusi sesuai kebutuhan pelanggan.
· Melakukan pencatatan dan pelaporan hasil penjualan secara berkala.
· Berorientasi pada pencapaian target dan peningkatan jumlah pelanggan.
KEAHLIAN HUKUM
· Legal Drafting: Perjanjian, MoU, dan Legal Opinion
· Legal Research & Legal Analysis
· Hukum Perdata dan Hukum Ketenagakerjaan
· Hukum Administrasi Negara
· Legal Compliance
· Administrasi dan Pengelolaan Perkara
· E-Court & E-Berpadu
KEAHLIAN PENUNJANG
· Microsoft Word, Excel, dan PowerPoint
· Sales & Direct Selling
· Canvassing
· Customer Relationship Management
· Negosiasi dan komunikasi
· Target & Performance Management
· Manajemen Dokumen
· Bahasa Indonesia – Aktif
· Bahasa Inggris – Menengah
· Hukumonline & JDIH
SERTIFIKAT
· Pendidikan Khusus Profesi Advokat (PKPA) PERADI – 2025
· Hak Cipta – Kemenkumham RI – 2023
· Program Kreativitas Mahasiswa (PKM) – 2023 & 2024
· Microsoft Office – 2017
SOFT SKILLS
· Komunikatif dan persuasif
· Negosiasi
· Problem solving
· Target oriented
· Analitis dan sistematis
· Adaptif
· Teamwork
· Manajemen waktu
· Customer relationship

