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Management Bina Nusantara (BINUS) 

Manager Marketing 
PT Ravindo Makmur Abadi 

Marketing Staff 
PT Ravindo Makmur Abadi 

Managed vendor and client relationships to ensure long-term business collaboration.
Lead and supervised a marketing team to achieve synergy and performance targets
Negotiated contracts and pricing with clients, resulting in cost efficiency and client retention
Oversaw videotron project construction and supervised PO, quotations, and invoicing
Developed and presented internal & external reports to senior management

Badan Kepegawaian Daerah DKI Jakarta-Intern Retirement Division
Analyzing leave proposal 
Input employee leave data 
To verify the proposed employee retirement 

+62881082783378 / 081901097432 
irzawork1998@gmail.com 
Jakarta, Indonesia

Proactive and results driven Business Development professional with a Bachelor’s Degree in Management from Bina
Nusantara University. Skilled in client relationship management, market research, negotiation, and strategic business
planning. Experienced in leading teams, securing partnerships, and driving growth initiatives. Adept at problem-solving
and building long-term relationships with clients and stakeholders.

01/2022 - 12/2025

08/2020 - 12/2021

08/2019 - 01/2020

04/2019 - 07/2019

S U M M A R Y

E X P E R I E N C E

S K I L L S

Communication

Market Research 

Negosiator Skill

Problem Solving 

Pitching Client 

Client Relationship Management  

Creative strategy 

Relationship building

L A N G U A G E S

Inggris Intermediate Belanda Basic

Key Achievement: Supported client acquisition efforts that contributed to 15% sales growth in one year.

Assisted in identifying new client opportunities and expanding company reach
Conducted client meetings to present advertising solutions tailored to business needs.
Maintained inter-company communications to strengthen partnerships

PT Diya Nuansa Anugerah - Intern Marketing Division

Assisted in identifying new client opportunities and expanding company reach.
Conducted client meetings to present advertising solutions tailored to business needs
Analyze and submit client data

Key Achievement: Increased client portfolio by 20% in 2 years through strategic negotiations and relationship building

E D U C A T I O N  
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Management Bina Nusantara (BINUS) 

Manager Marketing 
PT Ravindo Makmur Abadi 

Marketing Staff 
PT Ravindo Makmur Abadi 

Mengelola hubungan vendor dan klien untuk memastikan kolaborasi bisnis jangka panjang.
Memimpin dan mengawasi tim pemasaran untuk mencapai sinergi dan target kinerja.
Menegosiasikan kontrak dan harga dengan klien, menghasilkan efisiensi biaya dan retensi klien.
Mengawasi konstruksi proyek videotron dan mengawasi PO, penawaran, dan penagihan.
Mengembangkan dan mempresentasikan laporan internal & eksternal kepada atasan.

Badan Kepegawaian Daerah DKI Jakarta-Intern Retirement Division
Menganalisis usulan cuti
Memasukkan data cuti karyawan
Untuk memverifikasi usulan pensiun karyawan

081901097432 
irzawork1998@gmail.com 
Jakarta, Indonesia

Profesional Pengembangan Bisnis yang proaktif dan berorientasi pada hasil dengan gelar Sarjana Manajemen dari
Universitas Bina Nusantara. Terampil dalam manajemen hubungan klien, riset pasar, negosiasi, dan perencanaan
bisnis strategis. Berpengalaman dalam memimpin tim, mengamankan kemitraan, dan mendorong inisiatif
pertumbuhan. Mahir dalam pemecahan masalah dan membangun hubungan jangka panjang dengan klien dan
pemangku kepentingan.

Januari 2022 - Deseber 2025

Agustus 2020 - Desember 2021

Agustus 2019 - Januari 2020

April 2019 - July 2019

B i o g r a f i

P e n g a l a m a n

S K I L L S

Communication

Market Research 

Negosiator Skill

Problem Solving 

Pitching Client 

Client Relationship Management  

Creative strategy 

Relationship building

L A N G U A G E S

Inggris Intermediate Belanda Basic

Pencapaian Utama: Mendukung upaya  yang berkontribusi pada pertumbuhan penjualan sebesar 15% dalam satu tahun..

Membantu mengidentifikasi peluang klien baru dan memperluas jangkauan perusahaan.
Melakukan pertemuan dengan klien untuk mempresentasikan periklanan yang disesuaikan dengan kebutuhan bisnis.
Menjaga komunikasi antar perusahaan untuk memperkuat kemitraan.

PT Diya Nuansa Anugerah - Magang Divisi Penjualan

Membantu mengidentifikasi peluang klien baru dan memperluas jangkauan perusahaan.
Melakukan pertemuan dengan klien untuk mempresentasikan periklanan yang disesuaikan dengan kebutuhan bisnis.
Menganalisis dan mengirimkan data klien.

Pencapaian Utama: Meningkatkan omset perusahaan sebesar 20% dalam 2 tahun melalui negosiasi strategis.

E D U C A T I O N  
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