
Saya yang bertandatangan di bawah ini:

Nama  
Tempat, Tanggal Lahir 
Pendidikan 
Alamat 
No. Telp. 

Kepada Yth. 
Bapak/Ibu HRD 
PT. Mersifarma Tirmaku Mercusana (Mersi)

Hormat saya,

Yosua Torang Nanda L

Yosua Torang

Medan, 14 April 2026

Dengan hormat,

Jl. Raya Pelabuhan KM 18
Cikembar Sukabumi - Jawa Barat

: Yosua Torang Nanda Lumbanbatu
: Medan, 10 Juli 1985
: S1 Ekonomi
: Jl. Gaperta Komp. Tosiro LK VII No.E-2 Tanjung Gusta, Medan    
: 081361492800

Dengan ini saya bermaksud mengajukan lamaran pekerjaan untuk posisi District Manager
(DM) area Sumatera bagian Utara di perusahaan yang Bapak/Ibu pimpin.

Saya memiliki pengalaman kerja sebagai Medical Representative selama empat tahun
dan Koordinator Area Manager selama dua tahun di perusahaan farmasi.

Sebagai pertimbangan Bapak/Ibu, saya lampirkan :
1.Curriculum Vitae (CV)
2. Foto Ijazah
3. Foto KTP
4. Pas foto terbaru

Demikian surat lamaran ini saya buat dengan sebenar-benarnya. Atas perhatian dan
pertimbangan Bapak/Ibu saya ucapkan terima kasih.



YOSUA TORANG NANDA L

Komp. Tosiro Indah LK VII No. E-2
Tanjung Gusta
Medan Helvetia, Kota Medan

081361492800

P R O F I L

P E N G A L A M A N  K E R J A

P E N D I D I K A N

K E T E R A M P I L A N

Profesional di bidang farmasi dengan pengalaman selama 6 tahun sebagai Medical
Representative dan Koordinator Area Manager (KAM) di PT Kalbe Farma Tbk. Konsisten
mencapai target penjualan serta berpengalaman dalam pengelolaan area Bogor.
Terbiasa melakukan perencanaan strategi kunjungan, analisis kompetitor, serta
berperan aktif dalam koordinasi tim dan peningkatan performa area.

Medical Representative (2014-2018) 
Koordinator Area Manager (KAM) (2018-2020) - PT. Kalbe Farma Tbk

Melakukan promosi dan detailing produk farmasi kepada dokter, apotek dan rumah
sakit sesuai dengan target perusahaan
Membangun dan menjaga hubungan baik dengan tenaga medis untuk
meningkatkan kepercayaan produk
Mencapai dan melampaui target penjualan yang telah ditentukan perusahaan
Mengelola area kerja dan merencanakan kunjungan harian secara efektif
Melakukan monitoring stok produk di apotek, rumah sakit dan distributor
Mengumpulkan informasi pasar dan aktivitas kompetitor sebagai bahan evaluasi
strategi penjualan
Membuat laporan kunjungan dan pencapaian secara rutin kepada atasan

S1 Ekonomi, Universitas Atma Jaya Yogyakarta

Sales Strategy & Target Achievement
Market Analysis & Competitor Insight
Territory Management

Product Detailing & Medical
Communication
Leadership & Team Coordination
Negotiation & Relationship Building

lumbanbatuyosuatn@gmail.com
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